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LANTHROPOLOGUE DES FEMMES

PAR EMMANUELLE MORICE

Caractérisé par ses idées pertinentes, son appétence et son envie de servir les
femmes, Michel Dervyn reste un tres fin observateur de I'évolution des attentes
de ses clientes. Rencontre avec un Lillois toujours resté fidele a sa région
nordiste, a la téte particulierement bien faite,

Comment étes-vous devenu coiffeur et homme d'affaires ?

Personne néchappe a son destin, le mien était de coiffer les femmes. Jai
commencé avec ma mere, mes sceurs, leurs amies qui ont souvent sacrfié leurs
chevelures & mon apprentissage. Le jeune garcon qui apprenait la coiffure pour
dames ne faisait pas forcément la fierté de son pére autoritaire qui heureusement
changea davis des quémergea une graine de champion et qu'il découvrit que le
lymphatique qu'il croyait connaitre se révéla un passionné jusquau-boutiste. En
homme du Nord, lapprenti est devenu Maitre puis entrepreneur. Ces décennies
dexpérience n'ont fait que me conforter dans la certitude que les Femmes et leurs
coiffeurs, ce nest pas simple !

Qu'est-ce qui vous plait tant dans I'idée de coiffer les femmes ?

J'ai formé plusieurs générations de coiffeurs. Aucun n'était indifférent au métier
qu'il avait choisi, beaucoup nont pas retenu lessentiel : leur travail nest pas un
chef doeuvre figé mais I'expression d'un art éphémere sur une personne vivante
qui travaille, fait du sport, a des enfants, rencontre des soucis, vit autrement.
Prendre le temps d'apprendre a se connaitre est fondamental. Une femme ne se
résume pas a un visage mais a une allure générale, a une fagon de vivre, a une
personnalité. Il 'y a les fonceuses, les conformistes, les discrétes... Méme
différentes, les femmes ont besoin de se sentir belles, séduisantes et respectées
avec un capital cheveux qui se transforme au cours de la vie. Il'y a alors tout a
créer et a proposer autour de la liberté et de laffranchissement.,
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Quelles valeurs transmettez-vous a vos équipes et aux personnes que
vous recrutez ?

Je prends le temps et le soin de transmettre a mes équipes qu'il est primordial
déchanger avec nos clientes et de saisir la personnalité qu'il nous est donné
dapprivoiser. Notre rdle est découter les femmes pour mieux les comprendre, leur
proposer des solutions adaptées a leurs attentes du moment et les rassurer. La
notion de réconfort est tres importante car les cheveux sont la premigre vision
que 'on a de soi-méme chaque matin, impossible d'y échapper ! Cest souvent
angoissant, la plupart du temps problématique. /'accorde une place primordiale a
la formation de mes équipes, a la maitrise technique de couleur et au savoir-faire
coiffure dans les salons Michel Dervyn. Je ne mentoure que de collaborateurs
passionnés.

Que viennent chercher les femmes dans les salons Michel Dervyn ?
Aujourd'hui, les femmes qui nous font confiance savent que nous attachons la
plus grande attention a leur bien étre pour faire de leur visite dans nos salons, une
parenthése disolement ol elles sont prises en main, comprises et chouchoutées.
Peu de gens imaginent a quel point coiffer une femme est un métier dans lequel
on doit faire preuve dimagination, de créativité et de psychologie. Tous nos
coiffeurs - coloristes seront trés fiers de lier avec vous des liens d'intimité, de
confiance et de fidglité.
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Parcours express

1974 titre de Champion du Monde, Coiffeur Ambassadeur pour 'Oréal

1976 : ouverture du ler salon sous l'enseigne Michel Dervyn

1980 : ouverture du Ter salon sous l'enseigne Shampoo

1990 : acquisition de la maison Alexandre de Paris

2000 : ouverture Michel Dervyn a Tokyo et a Osaka

2008 : création de l'académie Alexandre de Paris

071 médaille de 'ORDRE NATIONAL DU MERITE

2016 : ouverture Alexandre de Paris a Séoul

2017 : ouverture Alexandre de Paris aux Galeries Lafayette Paris Haussmann
2019 : ouverture du barbier Alexandrom aux Galeries Lafayette Paris Haussmann

SALONS MICHEL DERVYN

LILLE /16 bis, rue de la Vieille Comédie, + 33 (0)3 20 54 52 89,

LILLE / Le Printemps, rue Nationale, + 33 (0)3 20 63 62 84

VILLENEUVE D'ASCQ / Centre Commercial Auchan - V2 - + 33 (0)3 20 91 45 07

PARIS / 69 rue du Montpamasse - 14 - + 33 (0)143 20 46 74

LE MANS / Centre Commercial Auchan - + 33 (0)2 43 23 42 57

LEVALLOIS-PERRET / Centre Commercial So Ouest - + 33 (0)147 30 4718

MONTPELLIER / Centre Commercial Odysseum - + 33 (0)4 99 92 80 86 -
TOKYO / Antre Yotsuya 2F, 1-5-25 Yostaya Shunjyuku-Ku

OSAKA / 6eme étage Herbis Plaza Ent 2-22-2 Emeda Kita-ku

www.micheldervyn.fr
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