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Une alliance rutilante.!"#$%!&'()*!$%!+,)&-./-+(0!1$!2)3-&$/0!1#4&&.+-4%!10,$-+!,56+!10!
78!.%+!9$-!%4$55-(!0%!:8;<!$%!,54=0(!10!1-205+->-&.(-4%!0(!10!1)20/4,,0?0%(!&4%&5)(-+)!,.5!
/.!&5).(-4%!1#$%0!&0%(5./0!1@.&3.(!1)1-)0!A!&0((0!.&(-2-()B! !"0!/#.$(50*! /0!/0.105!0$54,)0%!
10!/#0%(50(-0%!0(!10!/#)9$-,0?0%(!.$(4?4C-/0*!D45.$(4*!>45(!10!+4%!5)+0.$!10!,/$+!10!788!
&0%(50+!+$5!/0!(055-(4-50!%.(-4%./B!E%!1)&-1.%(!1#.++4&-05!/0$5!+.24-5F>.-50!0(!/0$5+!0G,05(-+0+!
50+,0&(-20+*!-/+!4%(!&5))!H!I0+!J4-($50+!1#K&&.+-4%+!D45.$(4!L!$%!%4$20.$!&4%&0,(!10!20%(0!
0(!10!+052-&0+!M20%(0*!50,5-+0*!N.5.%(-0*!0%(50(-0%*!>-%.%&0?0%(*!>4$5%-($50!1#)9$-,0?0%(+*!
0(&BO!.$(4$5!1$!2)3-&$/0!1#4&&.+-4%B!

Une promesse audacieuse.! I.%&)! 0%! +0,(0?C50! :8;P! .20&! /#4$205($50! 1#$%! &0%(50!
1#0G,4+-(-4%! A! Q0&/-%*! /0! &4%&0,(! 0+(! (4(./0?0%(! -%)1-(! 0(! $%-9$0! 0%! R5.%&0B! I#4C=0&(->!
0+(!&/.-50?0%(!.S-&3)!T!&5)05!/0!;05!5)+0.$!10!20%(0!10!2)3-&$/0+!1#4&&.+-4%!%.(-4%./!0%!
,3UN-(./B!V/!,54,4+0!.-%+-!$%!,.5&!1#0%2-54%!788!24-($50+!0G,4+)0+!1.%+!/0!+34WF544?!10!
Q0&/-%!.-%+-!9$#$%!&34-G!10!,/$+!10!<88!24-($50+!+$5!/0!+-(0!-%(05%0(!1)1-)B!X4$5!&4?,/)(05!

/0! 1-+,4+-(->*! $%0! 9$-%Y.-%0! 1#0+,.&0+! 1)1-)+! A! /.! 20%(0! +4%(! -?,/.%()+! +$5! (4$(0! /.!
R5.%&0! 1.%+! /0+! &0%(50+! D45.$(4B! I.! ,54?0++0! 10+! K&&.+-4%+! D45.$(4! 0+(! 5)0//0?0%(!
.$1.&-0$+0!,$-+9$#-/!+#.N-(!1#.&&4?,.N%05!/0!&/-0%(!1$5.%(!(4$(0!/.!2-0!10!+4%!2)3-&$/0!,.+!
+0$/0?0%(!,4$5!/#0%(50(-0%!?.-+!1)+45?.-+!,4$5!/#.&30(05*!/0!5020%150*!/0!>-%.%&05*!/0!/4$05*!
/0!N.5.%(-5*!C50>!/$-!>.&-/-(05!/.!2-0B!"0+!+4/$(-4%+!&/)+!0%!?.-%*!$%!+0$/!-%(05/4&$(0$5!0(!$%!
2)5-(.C/0!&4%(5.(!10!&4%>-.%&0*!9$0!5Z205!10!?-0$G![!

Une ambition affichée. 
J4$+! +4$3.-(0Y! .&30(05! $%! 2)3-&$/0! 1#4&&.+-4%! 0%! (4$(0! +)&$5-()! [! K$! 20%150! /0! 2'(50!
5.,-10?0%(! .20&!4$! +.%+!%4$20/! .&3.(! [! E%! >.-+.%(! &4%>-.%&0!.$G!K&&.+-4%+!D45.$(4*!
24$+!(54$2050Y!$%!/.5N0!&34-G!10!2)3-&$/0+!?$/(-?.59$0+!A!/.!20%(0!4$!A!/#.&3.(*!5)&0%(+!
4$!1#4&&.+-4%*!.$!?0-//0$5!,5-G*! -%&/$.%(!)N./0?0%(!/.!N.5.%(-0!0(!/#0%(50(-0%!1$!2)3-&$/0!
1.%+!,/$+!10!788!&0%(50+!D45.$(4B!E(!\.*!&0/.!>.-(!(4$(0!/.!1-S)50%&0!]

PAR ANNE DIRADOURIAN PHOTOS DAVID COPPIETERS 

C’est l’histoire d’une belle rencontre entre deux entrepreneurs nordistes reconnus : le président du groupe de concessions 
GGP Automobiles, et le président du Groupe Mobivia (Norauto). Ensemble, ils ont créé un concept inédit

d’achat/vente et de services autour du véhicule d’occasion.

LES OCCASIONS NORAUTO
UN CONCEPT INÉDIT SUR LE MARCHÉ 

DU VÉHICULE D’OCCASION

Les Occasions Norauto Show-room
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